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Sobre este documento

Este documento descreve o processo de configuragao e de uso do controle de margem. Essa
funcionalidade determina o método de gestédo de cotagdes e ordens de venda com pregos fora das
margens especificadas.

Conhecimento pressuposto

Embora nado seja necessario conhecimento detalhado do software LN para ler este guia, o conhecimento
geral sobre a funcionalidade do Infor LN irdo ajuda-lo a entender este guia.

Resumo do documento
Esta tabela mostra os capitulos deste guia:

Nudmero do capitulo Titulo do capitulo Contetudo

Capitulo 1 Introdugéo e configuragao Introducéo e configuragéo de controle
de margem

Capitulo 2 Tipos Tipos de controle de margem

Capitulo 3 Uso Uso do controle de margem

Referéncias

Use este guia como a referéncia principal para controle de margem. Use as edi¢gbes atuais dessas
referéncias relacionadas para pesquisar informagdes ndo cobertas neste guia:

®  Guia do usudrio para dados mestres de vendas U9839 PB
Use este guia para entender a configuracdo de dados mestres de vendas.

®  Guia do usudrio para cotagoes de vendas U9841 PB
Use este guia para entender o procedimento de cotagéo de vendas.

®  Guia do usudrio para ordens de vendas U9845 PB
Use este guia para entender o procedimento de ordem de vendas.

®  Guia do usudrio para prego U9179 PB
Use este guia para entender a funcionalidade de prego.

Como ler este documento
Este documento foi criado a partir de topicos da Ajuda online. Assim, as referéncias a outras segdes
sdo apresentadas como mostra o exemplo a seguir:

Para obter detalhes, consulte a Introdugéo. Para localizar a se¢do citada, consulte o indice ou use o
Indice remissivo no fim do documento.
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Sobre este documento

Termos sublinhados indicam um link para uma definigdo do glossario. Se visualizar este documento
online, vocé pode clicar no termo sublinhado para ir até a definigao do glossario no fim do documento.

Entrando em contato com a Infor

Se vocé tiver perguntas sobre os produtos da Infor, visite o portal Infor Xtreme Support em www.infor.
com/inforxtreme .

Se atualizarmos este documento apos a liberagdo do produto, a nova versao sera postada neste site.
E recomendavel que vocé verifique este site periodicamente para obter a documentacao atualizada.

Se tiver comentarios sobre a documentagao da Infor, entre em contato com documentation@infor.com .
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Capitulo 1
Introducao e configuracao

Visao geral do controle de margem

Vocé usa o controle de margem para controlar margens para ordens de venda e cotagdes criadas para
itens padrao. Se o preco liquido da cotagdo ou ordem de venda exceder as margens definidas, a agao
adequada é realizada. Por exemplo, se a margem de uma ordem for excedida, a ordem € bloqueada.

Configurar o controle de margem

Os seguintes dados mestres devem ser especificados para usar o controle de margem:

1.

Na sessdo Parametros de ordem de vendas (tdsls0100s400), especifique estes parametros
relacionados ao controle de margem:

Controle de margem

Cabecalhos de verificagiao de margem bruta

Linhas de verificagcdo de margem bruta

Preco alvo para controle de margem

Motivo de bloqueio predefinido - Controle de margem

Na sesséo Parametros de controle de margem (tdsls0120m000), especifique a agdo que deve
ser tomada quando uma ordem ou cotagao de venda fica fora das margens especificadas.

Selecione a caixa de selegdo Controle de margem bruta na sessdo Tipos de ordem de
vendas (tdsls0594m000) se o controle de margem bruta precisar ser executado para o tipo
de ordem.

Selecione a caixa de selegao Pode liberar ordens bloqueadas por margem na sessao
Perfis de usuario de venda (tdsls0139m000) se um usuario puder desbloquear as
ordens/cotagdes de venda que estejam bloqueadas devido a margens excedidas.

Nas sessoes ltens - Vendas (tdisa0501m000) e Parceiro de negécios cliente (tccom4110s000),
especifique:

® a3 margem superior (a percentagem pela qual o prego de destino pode ser excedido)

®  a margem inferior (a percentagem pela qual o prego pode ser menor que o prego de
destino).
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Introducéo e configuracéo

Tipos de controle de margem

E possivel especificar os seguintes tipos de margem:

®  (Preco) controle de margem
®  Controle de margem bruta no nivel do detalhe

®  Controle de margem bruta no nivel do cabegalho

Para mais informagdes, consulte o Tipos de controle de margem (p. 9).

Usar controle de margem

Se o controle de margem for implementado, quando uma ordem ou cotagéo de venda for especificada,
varias verificagdes serao realizadas automaticamente e as margens excedidas serao registradas.

Para mais informagdes, consulte o Usar controle de margem (p. 11).
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Capitulo 2
Tipos

Tipos de controle de margem

Para poder especificar os parametros para controle de margem (de prego) ou controle de margem bruta,
€ preciso selecionar a caixa de selecdo Controle de margem na sessao Parametros de ordem de
vendas (tdsls0100s400). A seguir, é possivel decidir que tipo de controle de margem vocé deseja usar.

(Prego) controle de margem

Para controle de margem (de preco), o preco almejado e o preco de venda sdo comparados e avaliados
com relacado aos limites da margem, conforme especificado na sessé&o Itens - Vendas (tdisa0501m000).

Dependendo do campo Prego alvo para controle de margem na sessao Paradmetros de ordem de
vendas (tdsls0100s400), o preco alvo sera:

B o prego de venda da sesséo Itens - Vendas (tdisa0501m000)

B o prego de varejo sugerido da sessao Itens - Vendas (tdisa0501m000)

® O custo padrao do item da sesséo Itens - Custo (ticpr0107m000).

® O prego de venda encontrado depois de pesquisar em Preco.

Nota

Se o item for uma unidade de efetividade, os precos de upgrade sao incluidos no precgo de venda, no
preco de varejo sugerido e no prego de venda. E possivel visualizar os pregos de upgrade para uma
unidade de efetividade na sessdo Unidade de efetividade (tcuef0102m000).

Controle de margem bruta no nivel do detalhe

Para controlar as margens brutas no nivel de detalhes, na sessdo Pardmetros de ordem de vendas
(tdsls0100s400):
®m  Selecione a caixa de selegao Linhas de verificagao de margem bruta

®  Especifique o campo Prego base para calculo do lucro bruto para calcular a percentagem
de lucro bruto
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Tipos

Para controle de margem bruta, o prego almejado sempre é o custo padrao do item, conforme
especificado na sesséo Itens - Custo (ticpr0107m000) ou, se uma unidade de efetividade estiver
envolvida, conforme especificado na sessao Unidade de efetividade (tcuef0102m000). O prego almejado
e o preco de venda s&o usados para calcular a percentagem de lucro bruto. Essa percentagem é
avaliada com relagéo aos limites da margem, conforme definido na sessao ltens - Vendas
(tdisa0501m000).

Controle de margem bruta no nivel do cabecalho

Para controlar as margens brutas no nivel do cabegalho, na sessdo Parametros de ordem de vendas
(tdsls0100s400):

®m  Selecione a caixa de selegdo Cabegalhos de verificagao de margem bruta

®  Especifique o campo Prego base para calculo do lucro bruto para calcular a percentagem
de lucro bruto

Para controle de margem bruta, o prego almejado sempre é o custo padrdo do item, conforme
especificado na sesséao ltens - Custo (ticpr0107m000) ou, se uma unidade de efetividade estiver
envolvida, conforme especificado na sessao Unidade de efetividade (tcuef0102m000). O prego almejado
e 0 precgo de venda s&o usados para calcular a percentagem de lucro bruto. Essa percentagem é
avaliada com relagéo aos limites da margem para determinada ordem ou cotagéo, conforme definido
na sessao Parceiro de negdcios cliente (tccom4110s000).

10 | Infor LN Vendas | Guia do usuario para controle de margem



Capitulo 3
Uso

Usar controle de margem

Se o controle de margem for usado, quando uma ordem de venda ou cotacgao for especificada, varias
verificagdes s&o realizadas e as margens excedidas s&o registradas.

As seguintes etapas sdo concluidas:

1.

O LN pesquisa os parametros de controle de margem para o codigo de login do usuario que
especifica a ordem de venda ou a cotagédo. Para cada codigo de login, os pardmetros de
controle de margem determinam as ag¢des que devem ser tomadas quando o prego de venda
ficar fora da margem. Se nao existir nenhum parametro de controle de margem para o codigo
de login de um usuario em particular, o controle de margem n&o podera ser usado para ordens
de venda ou cotagdes especificadas pelo usuario.

O LN verifica os dados de vendas do item e os dados do parceiro de negdcios cliente para
as variagdes de margem permitidas, que sao definidas como uma percentagem e comparadas
a um prego-alvo ou custo padrao, dependendo do tipo de margem sendo verificada.

O LN determina qualquer um dos seguintes:

®  para controle de margem (de prego), o prego-alvo para um item. O prego-alvo pode ser
o prego de venda, o custo padrao, o precgo de varejo recomendado ou o precgo definido
na estrutura de prego. O prego-alvo € multiplicado pelas margens superior e inferior,
conforme definido nos dados de vendas do item para determinar o intervalo da margem

®  para controle da margem bruta, o custo padrdo do item para os dados de custo do item.
O custo padrao € multiplicado pelas margens superior e inferior, conforme definido nos
dados de vendas do item ou dados do parceiro de negdcios cliente.

O LN verifica o preco liquido para a linha de ordem de venda ou de cotagdo. Se esse preco
ficar dentro das margens, a ordem é processada. Se o prego ficar fora da margem permitida,
o LN realizara a acdo especificada para o usuario na sessao Parametros de controle de
margem (tdsls0120m000).

Ordens ou cotagdes de venda cujas margens sejam excedidas e que precisem ser registradas
podem ser visualizadas nas seguintes sessdes:

®  Ord venda acima/abaixo margem permitida (tdsls4518m000)
®m  Cotagdes de venda abaixo/acima da margem permitida (tdsls1518m000)
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Uso

Nota

Ordens de venda cujas margens sejam excedidas e que precisem ser bloqueadas podem
ser visualizadas nas seguintes sessoes:

®  Ordem de vendas bloqueada (linhas) (tdsls4520m000)

Instancias registradas das ordens de venda ou cotagdes cujas margens sejam excedidas
podem ser excluidas na sessao Excl. reg. margem de ordens vendas abaixo/acima da margem
permitida (tdsls4218m000) ou na sessao Excluir reg. margem cotag. venda abaixo/acima
margem permit. (tdsls1218m000) se essas margens nao forem mais necessarias.

Quando uma ordem ou cotagao de venda ficar fora das margens definidas, mais de uma agao
pode ser realizada por vez. Por exemplo, o LN pode sinalizar, registrar e bloquear uma cotacao
ou ordem.

Se uma ordem for bloqueada devido a diretrizes da margem, o bloqueio deve ser removido
manualmente, mesmo que o prego seja corrigido.

O bloqueio ocorre na etapa especificada como a etapa de bloqueio para o tipo de ordem.

Exemplo

Para o ITEM 1, o seguinte é aplicavel:

o prego-alvo, que é o prego de venda, é de US$ 500
a margem superior &€ de 25%

a margem inferior € de 10%

o custo padrao é de US$ 389

Além disso, os dados a seguir estao disponiveis:

para o ITEM 2, o custo padrdo é de $ 317

para o parceiro de negocios cliente NS Materieel, a margem superior € de 20%, e a inferior,
de -5%

a NS Materieel faz um pedido de 25 pegas do ITEM 1 a US$ 600 e de 25 pecgas do ITEM 2
a US$ 515.

Assim, as seguintes verificagdes de margem s&o calculadas:

Verificagao de margem (de prego) para o ITEM 1.
As formulas para essa verificagdo sdo as seguintes:

®  margem superior = prego-alvo * (1 + percentagem da margem superior)
®  margem inferior = prego-alvo * (1 - percentagem da margem inferior)
verificagdo de margem bruta no nivel do item para o ITEM 1

verificagdo de margem bruta no nivel do cabegalho.
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Uso

Verificagdao de margem (de preco) para o ITEM 1

Margem superior 500 * (1,25) = US$ 625

Margem inferior 500 * (0,9) = US$ 450

Uma vez que o prego de venda liquido é de US$ 600, as margens néo sdo excedidas.

Verificagao de margem bruta no nivel do item para o ITEM 1

Margem superior US$ 389 * (1,25) = US$ 486,25

Margem inferior US$ 389 * (0,9) = US$ 350,10

Uma vez que o prego de venda liquido é de US$ 600, a margem bruta superior é excedida.

Verificagcdo de margem bruta no nivel do cabecalho

Custo padrao para ambos os itens US$ 389 + US$ 317 = US$ 706
Margem superior US$ 706 *(1,2) = US$ 847,20
Margem inferior US$ 706 *(1,05) = US$ 741,30
Preco de venda liquido para ambos os itens US$ 600 + US$ 515 = US$ 1.115

Uma vez que o prego de venda liquido é de US$ 1.115, a margem bruta superior é excedida.
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Uso
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Apéndice A
Glossario

controle de margem

O submddulo de vendas que controla se a ordem de venda ou o preco de cotagédo de um item difere
demais do preco alvo especificado. A percentagem em que o preco liquido de venda pode se desviar
do preco alvo é conhecida como margem permitida.

margem

A percentagem em que o preco liquido de venda pode se desviar do prego alvo.

margem bruta

A receita de vendas menos todos os custos de fabricagao, tanto fixos quanto variaveis.

preco alvo

O prego que forma a base para calculos de controle de margem.

Um preco alvo pode ser um dos seguintes:

0 precgo de venda
0 prego de varejo recomendado
O custo padréao do item

® o prego de venda encontrado depois de pesquisar em Prego

O prego alto e o prego de venda sado avaliados em relagédo aos limites de margem registrados no arquivo
do item.

preco do upgrade

Um prego definido para uma necessidade na Unidade de efetividade (UEF). Se a necessidade for usada
em uma configuracéo de unidade de efetividade, o pregco do upgrade sera adicionado ao prego de
venda da unidade de efetividade.

unidade de efetividade

Um numero de referéncia, por exemplo, uma linha de ordem de venda ou uma linha de entrega do
projeto, usado para modelar desvios para um item de unidade de efetividade.
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Glossario
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